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OFFRE DE STAGE

Commercial New Business

Quomodo (http://www.quomodo.com) est une start-up Internet qui propose à des groupes déjà constitués (famille, amis, clubs, associations, écoles…) des outils pour se simplifier la vie, et plus concrètement, faciliter la communication, l’organisation et le partage au quotidien.

À la rencontre entre les outils de communication classiques (mail, sms, msn…), les blogs, et les réseaux sociaux, Quomodo propose une approche résolument simple et innovante, dans la lignée du Web 2.0.

Actuellement en période de développement, Quomodo recherche une personne chargée d’assister le Responsable Commercial dans son travail quotidien. 

Nous travaillons en business development d’où l’intérêt de bénéficier d’une personne capable d’assurer un double rôle : 

1) Commercial New Business : prise de rendez-vous par téléphone et visite des clients potentiels pour vendre la gamme professionnelle.
2) Assistant Marketing : en travaillant en business development, l’importance des feedbacks, la créativité et les idées relatives à de nouveaux canaux de distribution sont indispensables pour développer de nouveaux portefeuilles de clients. Le stagiaire devra également faire des spécifications et participer à la réalisation de nouveaux produits et de maquettes interactives.

Le stage proposé par Quomodo est une expérience passionnante dans une structure de petite taille où l’ambiance est très agréable et où il y a beaucoup à apprendre dans la prise de décision, les choix stratégiques, la mise en place de partenariats, la création de produits, le suivi client et bien d’autres étapes. 

La responsabilité de la mission confiée au stagiaire sera importante et les enjeux des résultats le sont également. Vous participerez à la mise en place de projets, à la décision stratégique et serez en totale autonomie sur des portefeuilles clients. Si votre but est d’apprendre, relever des challenges, participer activement aux projets, vivre une aventure passionnante, alors contactez-nous.

L’objectif de la période de stage est de la conclure par une future embauche. 

Le candidat devra posséder les compétences suivantes :

· Sens des responsabilités,

· Sens du contact,

· Aisance par téléphone et en face à face,

· Autonomie,

· Motivé et dynamique , il devra savoir travailler en équipe et s’investir de manière optimale dans les missions confiées.

Il devra également savoir faire preuve de persuasion, savoir négocier et avoir une bonne présentation.

Une forte créativité et une aisance rédactionnelle sont des éléments essentiels pour concevoir de nouvelles offres.

Par ailleurs, les candidats devront maîtriser l’Anglais ainsi que les outils informatiques de base (traitement de texte, tableur…).

La connaissance de l’environnement du Web 2.0 (sites communautaires, Facebook, Netvibes…) serait un plus.

Spécialisation envisagée : Marketing, Négo-Vente.

Le stage débutera en février 2008, pour une durée comprise entre 9 et 12 mois. Les étudiants en année de césure sont les bienvenus.

L’indemnité de stage se situera autour de 700€/mois (à négocier selon le profil et l’expérience du candidat). En fonction des résultats, une prime de stage pourra être accordée.

Pour poser sa candidature, merci d’envoyer un CV et une lettre de motivation à l’adresse de Quomodo, ou par mail à jobs@quomodo.com.
Quomodo

1, avenue des prés

94260 Fresnes

Tel : 01 46 15 92 92

Fax : 01 46 15 92 99

http://www.quomodo.com
